Leasing bez recepty

Marta Wachowska-Kotodzie

Niezbednym elementem rozwoju firm sg nakfady inwestycyjne. Dotyczy to takze inwestycji

w sektorze medycznym. Jednym z dostepnych zrodet finansowania m.in. sprzetu medycz-
nego, samochodow osobowych, sprzetu biurowego czy IT jest leasing.

Skuteczna diagnoza wymaga sprawnych
narzedzi. Wysokie wymagania klientéw i ko-
nieczno$¢ sprostania powszechnie obowigzu-
jacym standardom powoduja, ze lekarze co-
raz cz¢sciej decyduja si¢ na nowe, zwykle bar-
dzo kosztowne inwestycje. Jednak korzysci
Z NOWOCzZesNego sprze¢tu sg oczywiste. Zapew-
niaja bezpieczefistwo oraz komfort pracy
i najczesciej sa szybko zwracajaca si¢ inwesty-
¢ja. Jak jednak znalezé¢ gotéwke na zakup
urzadzenia wartosci $redniej klasy samocho-
du? Z tym pytaniem boryka si¢ wielu prakty-
kujacych lekarzy, nie tylko tych, ktérzy do-
piero rozpoczynaja praktyke lekarska, ale
takze tych z dlugoletnim stazem. Jednym
z coraz popularniejszych sposobéw pozyska-
nia $rodkéw inwestycyjnych jest leasing.
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Leasing jest rodzajem umowy, na podsta-
wie ktérej wyspecjalizowana w ustugach fi-
nansowych firma, w porozumieniu z dostaw-
cg, dostarcza innej firmie dowolny $rodek
trwaly, potrzebny do prowadzenia dziatalno-
$ci gospodarczej. Nalezy przy tym pamigtad,
ze leasing ma po trosze charakter pozyczki
(kredytu), po trosze wynajmu. W praktyce
oznacza to, ze wlascicielem sprzetu w trakcie
trwania umowy jest firma leasingowa, nato-
miast leasingobiorca po zaptaceniu ostatniej
raty leasingowej ma zagwarantowana mozli-
wos$¢ wykupu danego urzadzenia.

Czestym przedmiotem leasingu jest wy-
posazenie gabinetéw dentystyczaych i okuli-
stycznych oraz ultrasonografy. Jednak po-
przez leasing sfinansowal mozna takze za-
kup, m.in. rentgendéw, mammograféw, to-
mograféw, spirometréw, urzadzen prote-
tycznych, aparatéw pomiarowych, urzadzen
diagnostycznych, sprzetu okulistycznego czy
optycznego, wyposazenia gabinetéw gineko-
logicznych i wielu innych.

Leasing jest korzystny dla lekarzy, jesli
uwzgledni si¢ aspekt podatkowy. Trzeba
jednak pamietad, ze w zaleznosci od formy
prowadzenia dziatalno$ci gospodarczej
i rozliczania podatku VAT korzystne sg r6z-
ne warianty leasingu. Dla lekarzy, ktérzy
nie sg platnikami podatku VAT nieoptacal-
ne jest leasingowanie urzadzen medycznych
w leasingu operacyjnym, gdzie standardo-
wo stosuje si¢ stawke VAT w wysokosci
22 proc. Korzystnym dla nich rozwiaza-
niem jest podpisanie umowy leasingu finan-
sowego z 7-proc. podatkiem VAT platnym
z gory. Podatek ten stanowi koszt uzyska-
nia przychodu.
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Natomiast w przypadku lekarzy, ktérzy
sa platnikami podatku VAT forma leasingu
operacyjnego ze stawka VAT 22 proc. jest
bardzo atrakcyjna. Przez caly okres trwania
umowy leasingu wlasciciel gabinetu moze
obniza¢ nalezny podatek, poniewaz calos¢
placonych przez niego rat stanowi koszt uzy-
skania przychodu.

Firmy leasingowe przekonaly sie, ze leka-
rze nalezg do grona bardzo dobrych klientéw,
dlatego procedury podpisania umowy i wa-
runki leasingu sg dla tej grupy szczegdlnie
korzystne. Dla przyktadu, w przypadku
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J) Lekarze nalezg do grona bardzo
dobrych klientow, dlatego procedury
podpisania umowy i warunki
leasingu sg dla tej grupy
szczegolnie korzystne 1)

VB LEASING oferta jest skonstruowana tak,
ze w celu pozyskania finansowania na sprzet
do 200 tys. zt, lekarz nie musi przedstawiad
dochodéw czy zyskow z tytulu prowadzonej
dziatalnosci. Potrzebne beda natomiast doku-
menty rejestracyjne jego firmy (gabinetu),
dow6d osobisty, dyplom lekarski i co naj-
mniej 5 proc. warto$ci sprzetu. Decyzje
o przyznaniu finansowania VB LEASING
podejmuje w ciggu 2—4 dni. Oznacza to, ze
od momentu ustalenia, co lekarz chce naby¢
do swojego gabinetu, do dnia, w ktérym be-
dzie moéglt juz korzystaé z tego sprzetu, minie
nie wigcej niz 7 dni. W tym samym czasie
mozna uzyskac decyzje o przyznaniu finanso-
wania na kwote wyzsza. W tym wypadku le-
karz zostanie poproszony o przedstawienie
dodatkowych dokumentéw finansowych, ta-
kich jak deklaracja podatku dochodowego,
w ktorym bedzie ujety dotychczas wykazany
przychdd i dochdd. Lekarzom rozpoczynaja-
cym wlasng praktyke firma proponuje leasing
urzadzen medycznych juz od chwili otwarcia
gabinetu, jednak pod warunkiem zarejestro-
wania dziatalno$ci gospodarcze;.

Dzigki $cistej kooperacji z dostawcami
sprzetu medycznego, firma leasingowa moze
zaoferowal wypracowana wspodlnie oferte,
uwzgledniajaca rabaty czy réznego rodzaju
promocje korzystne dla klientéw.

Podsumowujac, warto podac jeszcze kilka
wskazéwek istotnych przy wyborze firmy lea-
singowej. Na pewno nalezy wybra¢ przedsie-
biorstwo o dobrej kondycji finansowej, z sil-
nym zapleczem kapitalowym. Gwarantuje to
nie tylko bezpieczenistwo transakcji, ale takze
daje  pewno$¢ korzystnych warunkow
(zwlaszcza finansowych) oraz jasno okreslone
i przyjazne standardy wspotpracy z klientem.
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