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Optacalny leasing
sprzetu medycznego

Adam Majewski

Kryzys, ktory przetacza sie przez Swiatowa
gospodarke, nie ominat takze polskiej branzy
medycznej. Jak sie jednak okazuje, mimo
kiepskiej sytuacji finansowej, dyrekcje
placowek stuzby zdrowia znalazty sposob
na zakup nowoczesnego, czesto drogiego
sprzetu. Tym sposobem jest leasing.

Leasing sprzetu medycznego to nieskomplikowane
i korzystne dla lekarzy oraz placéwek stuzby zdrowia
narzedzie finansowe. Korzystajac z niego, mozna sfi-
nansowal zakup sprzetu medycznego, wyposazenia
gabinetu lekarskiego czy samochodu. Wiekszos¢
leasingodawcéw, nawet w czasie obecnego kryzysu,
traktuje lekarzy jako klientéw z grupy obnizonego ry-
zyka i stosuje przy rozpatrywaniu ich wnioskéw ulgo-
w3, uproszczong procedure.
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Zaledwie kilkuprocentowe spadki

Zalamanie gospodarcze, ktére odbito sie wyjatko-
wo mocno na kondycji finansowej przedsi¢biorstw
z wiekszo$ci branz, dos¢ tagodnie obchodzi sie z leasin-
godawcami dziatajacymi na rynku medycznym.

— Analizujgc dane rynkowe dotyczqce liczby umiw
leasingn zawieranych na przedmioty z branzy medycznej
za trzy pierwsze kwartaty 2009 r. prezentowane przez
Zwigzek Polskiego Leasingu, widac, ze liczha zawieranych
transakcji w medycynie spadia o ponad 14 proc. Mimo to
mozna powiedziec, ze w medycynie jest duzo lepiej niz w po-
zostalych galeziach gospodarki, poniewaz liczba transakcji
w innych branzach spadia o 40—-50 proc. Nie nalezy row-
niez wyciggad pochopnych wnioskdw o stanie branzy medycz-
nej parrzqc wylqcznie na liczbg umow leasingu podpisanych
w ciggu kilku ostatnich kwartatow. Pamigtajmy, ze mniej-
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sza liczba umow nie zawsze przeklada sig na spadek warto-
§ect sprzedazy — moéwi Magdalena Potysz-Drab, zastep-
ca dyrektora Departamentu Technologii i Klientéw
Kluczowych VB LEASING.

Wedlug niej lekarze wciaz inwestuja w nowoczesny
sprzet, cho¢ na nieco mniejsza skale niz kilka miesigcy
temu.

— Po 111 kwartale 2009 r. wzrost inwestycji w medycy-
nie wynidst ponad 17 proc. w odniesienin do analogicznego
okresu roku poprzedniego, natomiast spadt o 25 proc. w po-
rownanin z poprzednim kwartatem tego roku. Zapewne
punkt widzenia riznych firm finansujqcych i ich ocena sy-
tuacji na rynku jest rizna, my jednak cieszymy sig, Ze
weigz udaje nam sig utrzymac pozycie wicelidera, jezeli
chodzi o finansowanie zakupow inwestycyjnych lekarzy
7 firm w branzy medycznej — dodaje Magdalena Potysz-
-Drab.

Zdecydowanie korzystniej niz w kredycie

Niewielkie spadki obrotéw firm oferujacych leasing
dla branzy medycznej wynikaja z faktu, ze narzedzie
to jest wyjatkowo powszechne wtasnie wsrdd lekarzy
i 0s6b zarzadzajacych placowkami stuzby zdrowia. Je-
go popularnosé¢ wynika gtéwnie z korzystnych warun-
kéw oraz prostych zasad. Poza tym, w przypadku, gdy
lekarz czy placéwka stuzby zdrowia nie dysponuje
nadmiarem wolnych $rodkéw, ktore mogtaby prze-
znaczy¢ na zakupy inwestycyjne za gotéwke, to czasa-
mi jest to jedyna mozliwo$¢ siggniecia po nowe, czgsto
bardzo kapitalochfonne technologie i wysokiej jakosci
sprzet.

W poréwnaniu z kredytem bankowym, wymogi
ekonomiczne i formalne przy leasingu sa fagodniejsze,
a procedury prostsze i szybsze. Leasing pozwala tez
na oszczednosci wynikajace z obnizenia podstawy opo-
datkowania. W przypadku leasingu operacyjnego
kosztem uzyskania moga by¢ dla klienta wszystkie
platnosci rat leasingowych (zaréwno czg$¢ kapitatowa
raty, jak i jej cze$¢ odsetkowa) oraz optata manipula-
cyjna, w leasingu finansowym natomiast kosztami sg
amortyzacja sprzetu, odsetki od rat kredytowych oraz
oplata manipulacyjna.

Leasing obstugiwany jest elastycznie w zalezno$ci
od kondycji zakltadu medycznego. Cze$¢ firm umozli-
wia takze finansowanie oparte na zmiennej lub stale;
stopie procentowej. Lekarze moga tez indywidualnie
negocjowal raty leasingowe i zdecydowad, kiedy wy-
kupig leasingowany sprzet.

Wiekszo$¢ leasingodawcOow umozliwia klientom
wyb6r dostawcow. Sprzet kupowany do placéwek
stuzby zdrowia pochodzi¢ moze zaréwno od firm
wspOtpracujacych z leasingodawca, jak i od wskaza-
nych przez klienta. Wedlug ostroznych szacunkéw
nawet polowa wyleasingowanego sprzetu medycznego
pochodzi od stalych dostawcéw firm oferujacych
leasing. Wynika to z faktu, ze decydujac si¢ na propo-
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)9 Magdalena Potysz-Drab,
zastepca dyrektora Departamentu
Technologii i Klientow Kluczowych,
VB Leasing Polska SA: — JesteSmy
przekonani, ze w chwili obecnej
nasza oferta dla branzy medycznej
na rynku jest naprawde
najszybsza i najprostsza )

nowanego przez firme leasingowg dostawce placowki
stuzby zdrowia moga liczy¢ na spore znizki. Przykla-
dowo, do sprzedawanych samochodéw firmy oferujg

tez czesto preferencyjne pakiety ubezpieczen.

Zdecydowana wickszo$¢ ofert skierowanych do le-
karzy charakteryzuje si¢ szybkim procesem podejmo-
wania decyzji i finalizowania transakcji. Od momentu
zlozenia dokumentéw do dostawy zamodwionego

sprzetu mija zwykle nie wiecej niz tydzien.

— Finansowanie spragtu medycznego poprzez leasing jest
bardzo dobrym rozwigzaniem. Szczegilnie dla lekarzy, ktirzy
stosunkowo kritko sq obecni na rynku, a jednoczesnie w szyb-
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ki i prosty sposib cheg zainwestowal w modernizacje swojego
gabinetu lub tez stac sig posiadaczami nowego sprzgtu binro-
wego, IT czy pojazdiw, ale nie cheg ponosic wysokich kosztiw
zakupu sprzgtu — méwi Magdalena Potysz-Drab.

Mimo ze podmioty dziatajace na rynku medycznym
maja prostszy dostep do ustug leasingowych, nie ozna-
cza to, ze firmy leasingowe podpisuja z sektorem me-
dycznym umowy w ciemno. Wiele publicznych szpi-
tali, ktore chcg w ten spos6b nabywal sprzet
medyczny, a ich kondycja finansowa jest wyjatkowo
staba, jest na straconej pozycji. Dlatego firmy leasin-
gowe zawieraja umowy gléwnie z sektorem niepu-
blicznym (ponad 90 proc. kontraktow).

Prosciej juz na pewno sie nie da

Najczestszym przedmiotem leasingu jest wyposaze-
nie gabinetéw dentystycznych, okulistycznych
i optycznych oraz ultrasonografy. Leasing umozliwia
takze sfinansowanie zakupu m.in. rentgendéw, lase-
réw, mammografow, tomograféw, spirometréw, urza-
dzefi protetycznych, aparatéw pomiarowych, urza-
dzen diagnostycznych, sprzetu okulistycznego czy
optycznego, wyposazenia gabinetéw ginekologicz-
nych, weterynaryjnych, aptek i wielu innych.

— Za pomocg leasingu mozna sfinansowad zakup prak-
tycznie kaidego z wymienionych wurzqdzen — dotyczy to
przedmiotow zardwno nowych, jak i uzywanych. Z na-
szych dotychczasowych doswiadczen wynika, ze jezeli juz
dana firma czy lekarz decyduje si¢ na podpisanie umowy
na finansowanie, zazwyczaj jest bardzo dobrym platni-
kiem. VB LEASING ma bardzo duze zaufanie do tej
grupy klientow. Dlatego tez dla klientow z branzy me-
dycznej oferta VB LEASING jest zdecydowanie najlepsza
zardwno jezeli chodzi o prostotg i szybkos¢ procedur, jak
i liczbg wymaganych dokumentow — méwi Magdale-
na Potysz-Drab.

W procedurze uproszczonej dla branzy medycznej
lekarze i inni klienci z tej branzy moga w ciagu jedne-
go dnia uzyskal finansowanie w formie leasingu (fi-
nansowego i operacyjnego) lub pozyczki na wybrany
przez siebie sprzet juz przy wplacie zero procent, nie-
zaleznie od okresu finansowania. Wymagamy okaza-
nia wytacznie dokumentu rejestrowego oraz potwier-
dzenia uprawnien do prowadzenia danego rodzaju
dzialalnosci. Oznacza to podpisanie umowy praktycz-
nie od reki.

— Przy zalozenin zerowej wplary klienta, w procedurze
uproszczonej finansujemy zakupy przedmiotow o wartosci
netto nawet do 400 tys. zi. Jezeli natomiast klient bedzie
sktonny uiscic oplate wstgpna, to w zaleznosci od jej wysoko-
et maksymalna wartos¢ finansowania w tej procedurze mo-
ze znacznie wzrosngl. Wydaje nam sig, ze tej procedury
przyznawania finansowania juz bardziej uproscic sig nie
da. Jestesmy przekonani, ze w chwili obecnej nasza oferta
dla branzy medycznej na rynku jest naprawdg najszybsza
7 najprostsza — méwi Magdalena Potysz-Drab. m
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